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REPORTAJE GRAFICO. El maestro ayacuchano Teéfilo Araujo lleva
medio siglo trabajando en un arte que lucha contra la extincion: la
hojalateria. Sus candelabros, espejos y otros utensilios dan cuenta de una
tradicién que él trata de prolongar con su familia. Este es su testimonio
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MAESTRO. Don Tedfilo mantiene su taller, donde da forma a bellas piezas utilitarias o de adorno, coloridas y brillantes. Su oficio esta arrinconado por el paso del tiempo, pero él resiste, como cada vez que tuvo problemas.

rvivencia de la hojalata

Soy Tedfilo Araujo, artesano en
hojalateria. Naci en el distrito de
Vilcanchos, provincia de Victor
Fajardo (Ayacucho). Empecé con
esteoficiodesdejoven,alaedadde
18 afios, mas omenosenelafio 59
060. Mitio Tomas Choque eraun
composturero en hojalata. Cuan-
do yo era nifio veia como parcha-
ba, como hacialas cosas. Solo mi-
raba, hasta que empecé a apren-
der. Pasaron dos o tres afios y se
present6 una oportunidad cuan-
doenelbarriode San Jacinto, don-
deyovivia, construyeron unacapi-
lla. Yenelcampolagentediceque
enunacasanuevaoenunacapilla
nuevanodebefaltaruna cruz, por-
que entra el diablo o el rayo te aga-
rra, esacreenciatienen. Entonces,
la comunidad me dijo: “Chico, tit
eres aficionado, ¢puedes hacer
unacruzparalacapilla?”. Yohacia
composturayya viviaaparte. Ha-
ciabaldes, mecheros, hervidores,
sin pintar, todo muy rastico. No
conociala pinturaniel estafio. Pe-
rolohice. Dealli me contrat6 otra
gente para sus casas y asiha surgi-
domioficio.

Poco a poco hacia més cosas.
Cuando tenia 21 afios me casé
con mi paisana y de alli hemos
idoa Huamangaenel 69. Traba-
jando dos afios compré una casa
en el barrio de Belén. Yo trabaja-
ba de ambulante, vendiendo ba-
ratijas, hasta que abri de nuevo
mi taller. Habfa mucha deman-
da de mecheros, era un negocio
tranquilo. Reparaba cocinas, coc-
teleras, candelabros, regaderas,
todo utilitario. Queria hacer bal-
des, que no me salian. Me com-
pré carteles, sopletes. Averigiié,
pero los maestros eran egoistas
y no daban consejos. Entonces
llegaron unos maestros evan-
gélicos de Huancayo y me ense-
fiaron a rebajar el 4cido, a soldar
bien, ausarmaquinas. Enel Ban-
co Industrial me dieron un prés-
tamo de medio millén de soles.
Hicimos un acuerdo y me traje-
ronlamaquina. Asiempezamos
a hacer de todo. Llevaba baldes
por camionadas, cuatrocientos,
quinientos, por semana.

En 1978 me mudé al arenal.
Me robaron todo. Tuve que alqui-
larun cuartito. Mis amigos me de-
cian: “No te desanimes, aprendea
caminar cayendo”. Entonces, des-
puésde un afio, empecé de nuevo.
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COLOR. Durante muchos afios sus trabajos mantenian el color del material original 0 a lo més eran pintados de
blanco. El uso del color le dio otro vuelo. Algunos conocedores encuentran similitudes con el arte mexicano.

Antes la hojalata era un servicio de
gran necesidad. Ahora ya no, porque

todo es de plastico
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TRADICION. Aprendio el oficio de su tio. Su primer trabajo fue la cruz de
una capilla que se construyd en su pueblo. De eso hace casi medio siglo.

Enlosafios ochentaempezblavio-
lencia, pero segui trabajando. So-
bre las espinas viviamos. Un dia
llegbéunagringayme pidi6reparar
sus candelabros. Eran como vein-
te. Me dijo que le hiciera réplicas.
Cuando vio todo, se llevé los nue-
vosymedejolosviejos. Losagarré
demodelos.

Habia organizaciones que ha-
cian concursos deartesanos, pero
yonoaceptaba. Enel 99 melleva-
ron hasta Lima y en el Museo de
la Nacién me dieron un premio
nacional. A partir de alli me invi-
tanaconferencias, ferias, todo. Se
me abri6 el camino. Antes la ho-
jalateria era un servicio de gran
necesidad, para los panaderos,
para los que venden kerosene,
paralas granjas, los restaurantes.
Ahoranohayhojalata, porque to-
doesen plastico. Esun problema,
porque hay clientes que quieren
repujado. Trabajamos con cala-
mina, que no tiene brillo. Por eso
reciclamoslaslatas. Ahorallevan
mis trabajos alos centros comer-
ciales de Lima. Mi hijo aprendi6
retablerfayaporesosenospegdel
color, los detalles. Hoy vendemos
aCanad3, Francia, Espafa, hasta
Meéxico, que es el primer exporta-
dordehojalateria. Aveceslagente
hace sudisefioyme dan para que
selohaga. Yofeliz. Lahojalataes
mimundoyaquimequedo. =

DETALLES. El material con que trabaja desde siempre tiene dos carac-
teristicas fundamentales: es muy maleable y tiene un brillo especial.

TESORO. La hojalata es sustituida a veces por la calamina. Pero el taller
apela al reciclaje de latas de pintura y otros productos para seguir adelante.

FAMILIA. Seis hijos de don Tedfilo, un yerno y varios de sus nietos trabajan
con él o estan aprendiendo. El legado se mantendra por varias generaciones.



